
Doing Business: 

PROGRAM



Webinarium rynkowe 

“Doing Business: Portugalia i Brazylia”
Celem webinarium jest przedstawienie polskim eksporterom i inwestorom potencjału 
i praktyki współpracy handlowo-inwestycyjnej z Portugalią i Brazylią w oparciu 
o wypowiedzi ekspertów w zakresie tych rynków. Omówione zostaną także 
bezpośrednie instrumenty wsparcia promocyjnego i b2b dla polskich firm pod kątem 
rynków Portugalii i Brazylii. 

Data: 
 

Grupa docelowa: 

 

Język:
 

Rejestracja:

20 października 2020, Gdańsk
 

Firmy z regionu województwa pomorskiego zainteresowane internacjonalizacją 
w kierunku Portugalii i/lub Brazylii
 

wystąpienia po polsku i po angielsku, bez tłumaczenia
 

www.brokereksportowy.pl  

Agenda:

11.00-11.15 
 

11.15-11.55

11.55-12.20

12.20-12.40 

12.40-13.05

13.05-13.45

13.45-14.00

Przemówienia powitalne
 

• Ludwik Szakiel, Zastępca Dyrektora Departamentu Rozwoju Gospodarczego, Urząd 
Marszałkowski Województwa Pomorskiego 
• Wojciech Baczyński, Dyrektor Generalny, Polsko-Portugalska Izba Gospodarcza

Powody do inwestycji i handlu na rynku portugalskim i brazylijskim 
 

• Portugalia: Pedro Macedo Leão, Radca Handlowy, Ambasada Portugalii w Warszawie  
– AICEP
• Brazylia: Cristiano Franco Berbert, Radca-Minister, Ambasada Brazylii w Warszawie

Jak Polsko-Portugalska Izba Gospodarcza (PPCC), Pomorski Broker Eksportowy 
oraz Santander Bank Polska wspierają polskich przedsiębiorców w ekspansji do 
Portugalii i Brazylii 
 

• Wojciech Baczyński, Dyrektor Generalny, Polsko-Portugalska Izba Gospodarcza (PPCC)
• Katarzyna Matuszak, Dyrektor Działu Rozwoju Przedsiębiorczości, Agencja Rozwoju Pomorza
• Adam Styś, International Business Manager, Santander Bank Polska

Od teorii do praktyki: wyzwania w prowadzeniu biznesu w Portugalii i Brazylii 
 

• Juan Giralt, Partner, JG Business Support / Panegara, Warszawa

Prawne aspekty prowadzenia biznesu w Brazylii
 

• Paulo Cesar Teixeira Duarte Filho, Partner, Stocche Forbes Advogados, São Paulo

Praktyczne aspekty prowadzenia biznesu w Portugalii i Brazylii 

Portugalia: Sektory z możliwościami dla polskich firm w Portugalii 
(inwestycje, eksport, import)
 

• Jorge Pinto, CEO, Together Sp. z o.o., Lublin/Guimarães (PT)

Brazylia: Case study polskiej firmy w Brazylii 
 

• Łukasz Gierańczyk, CEO & Founder, Queropassagem.com.br, Warszawa/São Paulo 

Sesja pytań i sesja networkingowa 



Prelegenci:

Pedro Macedo Leão
 

Absolwent Wydziału Inżynierii Mechanicznej Uniwersytetu w Porto, 
ze specjalizacją w zarządzaniu produkcją. Od sierpnia 2018 roku jest 
Dyrektorem Portugalskiej Agencji Handlu i Inwestycji AICEP w Warszawie, a 
wcześniej zajmował stanowiska w ramach AICEP w Düsseldorfie, 
Frankfurcie nad Menem, Berlinie i Sztokholmie. Jest autorem książki 
„Niemcy – klucze do zrozumienia niemieckiej kultury biznesowej”.

 
Cristiano Franco Berbert
 

Brazylijski dyplomata, obecnie Radca-Minister w Ambasadzie Brazylii 
w Warszawie. W trakcie swojej kariery pełnił służbę w placówkach 
zagranicznych w Genewie (Szwajcaria), Asunción (Paragwaj) i Houston 
(USA). Zajmuje się kwestiami gospodarczymi, przede wszystkim 
promocją handlu i internalizacją przedsiębiorstw. 

 
Wojciech Baczyński
 

Znawca rynku portugalskiego i brazylijskiego, z 20-letnim stażem. 
Absolwent Wydziału Zarządzania Uniwersytetu Warszawskiego. Od 
2014 r. kieruje pracami Polsko-Portugalskiej Izby Gospodarczej (PPCC), 
m.in. w zakresie promocji handlu zagranicznego i b2b między firmami 
z Polski, Portugalii i Brazylii. W latach 2003-2013 pracował w Ambasadzie 
RP w Lizbonie (Portugalia) oraz WPHI w São Paulo (Brazylia). 

 
Katarzyna Matuszak-Dzierżyńska
 

Absolwentka Handlu Zagranicznego na Wydziału Ekonomii Uniwersytetu 
Gdańskiego. Od ponad 20 lat opracowuje, koordynuje i realizuje 
projekty mające na celu rozwój przedsiębiorczości. Od 2008 roku 
w Agencji Rozwoju Pomorza – odpowiedzialna za wdrażanie m.in. 
Pomorskiego Brokera Pomorskiego – projektu wspierania eksportu 
o znaczeniu strategicznym dla regionu.

 
Adam Styś
 

Absolwent ESERP Business School w Barcelonie, od 2008 związany 
z bankowością korporacyjną w wiodących bankach na rynku polskim. Od 
2019 roku w Biurze Klientów Międzynarodowych w Banku Santander Bank 
Polska, odpowiada za korytarz klientów korporacyjnych z rynku 
Hiszpanii/Portugalii i Ameryki Łacińskiej.

 
Juan Giralt
 

Absolwent Chapman University w Orange Country w Kalifornii. Całe życie 
pracował w branży FMCG jako detalista lub dystrybutor na kilku rynkach: 
Portugalii, Brazylii, Polsce, Rosji i Chinach. W ostatnim czasie jest prezesem 
Panegara Polska, spółki dystrybucyjnej zlokalizowanej w Warszawie, 
prowadzącej działalność nie tylko na rynku polskim, ale także w Ameryce 
Łacińskiej, Azji i Europie, jako importer lub eksporter.



Organizatorzy:

Partnerzy:

Paulo César Teixeira Duarte Filho
 

Doktorat na Wiedeńskim Uniwersytecie Ekonomii i Biznesu, LL.M 
na Uniwersytecie w Monachium, partner prestiżowej i świadczącej 
kompleksowe usługi na terenie Brazylii kancelarii Stocche Forbes 
Advogados w São Paulo. Paulo Duarte jest co roku rekomendowany 
przez główne międzynarodowe publikacje jako wiodący prawnik 
w Ameryce Łacińskiej (Chambers, Legal 500, Best Lawyers itp.).

 
Jorge Pinto
 

Portugalski przedsiębiorca mieszkający w Polsce od 14 lat. Jest Prezesem 
Together – działającej w branży doradczej i handlowej; TIP – firmy 
inwestycyjnej i EuroOpony – producenta opon. Ukończył studia 
menedżerskie i doktoranckie w Santiago de Compostela w Hiszpanii. 
Pracował jako ekonomista i konsultant dla MŚP w Portugalii.

 
Łukasz Gierańczyk
 

Przedsiębiorca, znawca rynku brazylijskiego, założyciel oraz Dyrektor 
Zarządzający marketplace Queropassagem.com.br specjalizującym się w 
sprzedaży biletów autokarowych b2c oraz b2b w Brazylii. Absolwent 
Wydziału Public Relations Uniwersytetu São Paulo oraz Wydziału 
Marketingu Internetowego SGH w Warszawie. Wcześniej zajmował 
się rozwojem polskich spółek internetowych w Brazylii, między innymi 
Performance Media, eSKY.pl oraz Audioteka.  


